Ciclo N° Curso Cond..
Cred. Teoria
1 DIRECCION DE MARKETING ESTRATEGICO MKAS83001 Oblig. 3 48
1 2 INVESTIGACION DE MERCADOS MKAS7004 Oblig. 3 48
3 %Dégg‘zgo Y PROCESO TOMA DECISIONES EN MARKETING Obig. B 48
1 ANALISIS DE CLIENTES GES82020 Obiig. 3 48
2 2 INNOVACION EN MARKETING:PENSAMIENTO LATERAL MKAS5009 Obiig. 3 48
3 PLANIFICACION ESTRATEGICA DE MARKETING GES83009 Oblig. 3 48
1 DIRECCION DE NUEVOS PRODUCTOS Y SERVICIOS MKAB8015 Oblig. 3 48
Z 2 MARKETING Y ANALISIS FINANCIEROS MARS2001 Oblig. 1.5 24
3  POLITICA DE PRECIOS MARS5004 Oblig. 3 48
4 TRADE MARKETING MAR85005 Oblig. 3 48
4 ANALISIS DE MERCADOS METRICAS Y MODELOS DECISION Obiig. 3 48
MARS5010
4 2 COMUNICACION ESTRATEGICA Y GESTION DE MARCAS MKAS2002  Obiig. 3 48
3 ESTRATEGIA DE MARKETING INTERNACIONAL MKAS5008 Oblig. 3 48
4 SEMINARIO DE PIMA | INVB1090 Oblig. 1.5 24
1 olneccaﬁn VENTAS Y HERRAMIENTAS DE NEGOCIACION Obig. 3 48
5 2 MARKETING DIGITAL SIMULADOR DE MARKETING MAR85012 Oblig. 3 48
3 PROYECTO INTEGRADOR DE MARKETING APLICADO: PIMA Obig. 3 48

GES87077



